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Ikna kavrami, insan hayatinda her daim var olmustur. Insanlar, cevreyle kurduklari
iletisim siirecinin bircogunda, kisiler aras1 duygularinda, diisiincelerinde, davraniglarinda
ve tutumlarinda degisiklik olusturabilmek icin ikna becerilerinden faydalanirlar. Giinliik
hayatta aile bireyleriyle kurulan bir iletisimde, yasanan bir problemin ¢6ziilmesinde, bir
aligveriste ve daha birgok durumda ikna etmek ve ikna olmak, insanlar arasi iletisimin
temel 6gelerinden biridir. Iletisim icin bu kadar 6nemli olan ikna, ana dili 6gretimi
acisindan da ayrica bir 6nem arz etmektedir. Tiirkge 6gretim programindaki dort temel
dil becerisinden konusma ve yazma kazanimlari igerisinde ikna etme yer almaktadir. Bu
nedenle bu calisma, iletisim siirecinde kullanilan ikna tekniklerinin Tirk kiltiiri ve dili
acisindan Gnemli bir eser olan Dede Korkut Oykiileri’ndeki kullanimimi ve ana dili
Ogretimine katkilarin1 ortaya koymayr amaglamaktadir. Arastirmada nitel arastirma
yontemlerinden dokiiman incelemesi kullanmilmistir. Aragtirma verilerinin toplanmasinda
bir 6l¢ilin olugmasini saglamak i¢in Deniz ve Tarake¢i (2019) tarafindan gelistirilmis olan
ikna teknikleri formu kullanilmistir. Form, 76 ikna tekniginden olugmaktadir. Formda
bulunan teknikler birer tema olarak degerlendirilmis ve Dede Korkut Oykiileri bu
temalar agisindan taranmistir. Dede Korkut Oykiileri’nde yer verilen ikna tekniklerinin
taranmasinin ardindan gerceklestirilen analize goére 76 ikna tekniginden 41’inin
kullamldig1 gozlenmistir. Bu durumda Dede Korkut Oykiileri’nin belirli ikna tekniklerini
icerisinde tasidig1 ve bu tekniklerin Tiirkce 6gretiminde drnek olarak kullanilabilecegi
sonucuna varilmistir.
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Within the Turkish curriculum, the art of persuasion is highlighted within the learning
objectives for speaking and writing skills, which are two of the four foundational
language abilities. This study aims to explore the application of persuasive techniques in
Dede Korkut Stories and their potential contributions to the teaching of the native
language. The research employed document analysis, a qualitative research method, to
investigate the presence and use of persuasive techniques in Dede Korkut Stories. This
approach aligned with the study's objectives, organizing the data through document
analysis criteria. A standard was established for data collection using a form that lists 76
distinct persuasive techniques. These techniques were treated as themes, and the stories
were meticulously examined for their presence. Following the analysis of Dede Korkut
Stories for persuasive techniques, it was found that 41 of the 76 listed techniques were
utilized within these narratives. This discovery underscores the presence of specific
persuasive techniques in Dede Korkut Stories, suggesting their utility as educational
tools in the teaching of Turkish. This insight not only enriches our understanding of these
historic tales but also highlights their relevance in contemporary education, particularly
in fostering persuasive skills in native language instruction.
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Insanlarin en 6nemli iletisim araci dildir. Sosyal bir varlik olan insan, bilgi yayma, duygular,
diistinceleri, arzulari, ihtiyaclar1 iletme ve baskalarinin duygu ve kavramlarim anlama girisimlerini
gostermek icin iletisim kurar (Yiiksel, 2019). Dil sayesinde insanlar goriip duyduklarini,
arastirdiklarini, tasarladiklarini s6z ya da yazi ile anlatmaktadir. Konusmadan sonraki en énemli
iletisim arac1 ise yazidir. Hayatin her alaninda yazarak iletisim kurmak, duygularimzi,
diisiincelerimizi ve isteklerimizi ifade etmekte kullandigimiz bir aragtir. Hem konusmada hem de
yazmada etkili iletisim i¢in gii¢lii bir dil kavrayisi sarttir.

Engin ve Birol (2000) iletisimi, bilgi, duygu, diisiince ve tutumlarin davranis degisikligi meydana
getirmek i¢in paylasilmasi olarak tanimlamaktadir. Dékmen (1995) ise iletisimi bagkalariyla kisisel
etkilesimlerden grup tartigmalarina kadar mesajlarin olusturulmasi, paylasilmasi ve anlasilmasi
asamalarini kapsayan genis bir terim olarak ifade etmektedir. iletisimi gergeklestirmekteki baslica
amag, gonderilen mesajlarda alicin1 tutum ve davraniglarini degistirmektir (Tutar ve Yilmaz, 2023).
Iletisimin amac1 ve etkisi {i¢ kategoriye ayrilir: Yeni bir tutum olusturmak, mevcut tutumun
siddetini degistirmek veya onu gelistirmek (Kagit¢ibasi, 2005; Mutlu, 1994).

Yasanilan iletisim siirecinin bircogunda insanlar, karsisinda bulunan kisi veya kisilerin
davranislarinda degisiklik olusturmak i¢in ikna etmeyi amaglamaktadir (Yiiksel, 1994). Bu amag
dogrultusunda dil becerileri araciligiyla ikna edici iletisim kurmaktadirlar. ikna da iletisimin bir
parcasi olarak sayilabilmektedir. Kapferer (1978)’a gore ikna, davranislarin, niyetlerin, duygularin,
tutumlarin degistirilmesine yonelik iletisim kurma siireci olarak tanimlanmaktadir. Kurudayioglu
ve Yilmaz (2013) ise ikna etmeyi, sozciiklerle, resimlerle, farkli yontemlerle, tekniklerle ve
stratejilerle kisilerin inang, diislince, davranis, giidii, arzu ve isteklerini etki altina almak olarak
ifade etmistir. Tiirkge Sozliik’te (TDK, 2011) “bir konuda birinin inanmasini saglama, inandirma,
Kandirma” seklinde tanimlanan ikna; inanisi, tavirlari, diigiinceleri ve hatta eylemleri degistirmeye
iligkin bir iletisim kurma siirecidir (Deniz, 2007). Yapilan tanimlar ve agiklamalar iletigim
siirecinin ikna etme siireci oldugunu gostermektedir. Tkna siireci konusmaci-dinleyici veya yazar-
okur gibi iki kiginin yer aldig1 etkilesimli bir ortamda meydana gelmekte; kisilerden biri digerini,
kullandig1 dilsel yontemlerle ve yer aldigi iletisim ortamina gore attig1 adimlarla ikna etme gayreti
icerisinde bulunmakta ve belirlenen kimsede sozeylem olarak gerceklesen, bagka bir deyisle
alicinin etki altina alindig1 ikna etme siirecini olusturmaktadir. Yani ikna etme, konusmaci ve yazar
kargisindaki kisinin baska bir deyisle dinleyici ve okuyucunun diislince, duygu ve davranig
biciminde degisimin gerceklesmesinin amaglandig etkilesimsel ve diyalektik bir siire¢ olarak
onlimiize ¢ikmaktadir. Tirkkan (2006) ise ikna etmenin amacinin, alicinin tutumlarimi istenen
kaliba ve sekle sokmak oldugunu belirtmistir.

Iletisim unsuru olan dil ile ikna mithim bir etkilesim icerisindedir. Ikna edici iletiler, vericiden
alictya bir¢ok farkli bilesen vasitasiyla erigmektedir. Dil ise ikna edici iletilerin aliciya erigimi igin
gerekli olan en 6nemli bilesendir. Bradac (1999), dilin sahip oldugu pek ¢ok bilesen bulunmasina
ragmen, dil i¢in iki temel bilesen oldugunu ifade etmistir. Bu aciklamaya gore dilin iki temel
bileseni yapisal ve iglevsel bilesenler olarak ikiye ayrilmaktadir. Yapisal islevler igerisinde dil ve
dile ait olan faktorlerin asamali bir diizenlemesi mevcuttur. S6z edilen kisimlar igerisinde ses ve
sozciik bilgisi, ciimle dizimi, metinler ve anlatimlar bulunmaktadir. Dilin islevlerini ise Blondell,
Higgens ve Middlemiss (1982) ¢alismasinda, kisilerin yazmalarindaki ve konusmalarindaki amag,
Van Ek ve Trim (1990) ise, insanlarin dil aracilig1 ile gerceklestirdigi fiil olarak tanimlamiglardir.
Bu agidan incelendiginde alan yazinda islevsel dil dgretiminde, edinilen bilgilerin 6greniciler
tarafindan davraniglarina ve yasantisina aktarildigi ifade edilmektedir (Yalgin, 2012). Aym
zamanda kisilerin dil islevlerini uygun durumlarda kullanip sosyallesecegi ya da sosyallesme i¢in
dil islevlerini uygun durumlarda kullanmak zorunda oldugunu dile getirmislerdir (Deniz ve Cekici,
2021). Avrupa Konseyindeki bir¢ok ¢aligmada dil 6gretiminin gesitli dil islevlerini dikkate alarak
hazirlandig1 belirtilmektedir. Alt1 temel dil islevi Avrupa Konseyindeki s6z konusu ¢aligmalarda
yer almaktadir. Bu dil islevleri; bilgiyi arastirma ve agiklama islevi, tutumlari/ duygulari arastirma
ve acgiklama islevi, ikna etme islevi, sosyallesme islevi, iletisim sorunlarin1 6nleme ve telafi etme
islevi, sOylemi yapilandirma islevi olarak belirtilmistir. Avrupa Konseyinde gerceklestirilen bu
caligmalar incelendiginde (Green, 2012; Van Ek, 1975; Van Ek ve Trim, 1990a, 1990b, 2001;
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Wilkins, 1973) bu alt1 temel islevin olduk¢a kapsayici oldugu goriilmektedir. Bu anlamda ikna
etmenin de dilin iglevleri arasinda oldugu goriilmektedir.

Ikna ile ilgili yapilan calismalar farkli bakis agilar ile cesitlenerek bugiine kadar gelmis, bugiin de
giincel igerikleri ile aktif bir halde siirdiiriilmektedir. Tkna becerisi ilk olarak eski Yunanda
dogumla birlikte gelen bir yetenek oldugu kabul edilirken, Aristoteles Retorik (The Art of
Rhetoric) kitabinda ikna becerisinin 6grenilebilir bir dil becerisi olarak belirtmesi ile ilk olmustur.
(Aristoteles, 2004; Mortensen, 2004; Parrish,1995). Aristoteles (2004), retorik sanatinin 6ziiniin
kanitlama ve inandirma oldugunu belirtmistir. Aristoteles ikna edebilme becerisini ii¢ ana bilesene
baglamaktadir; ethos, pathos ve logosdur. Ethos; konusucunun giivenilir olmas1 ve karakter yapisi,
pathos; konugsmacinin dinleyicilerini etkilemek i¢in kullandigi duygusallik, logos ise; s6z konusu
icerigin mantikli olmasidir. Buradan anlasilacagi {izere ikna edici bir konusmanin konusmacist;
giivenilir, konusma yapilacak olan kisilerin duygularmi etkileyebilen, mantiga uygun ve nedensel
olmasi gerekir (Graham, 2002). Siiregelen ¢alismalarda konusmacilarin dinleyicilerini, yazarlari
okuyucularin1 etkileyebilmek icin ikna etme becerisinin cesitli tekniklerini kullandiklar
gorlilmektedir. Yiiksel (2003) calismasinda, ikna siirecinin etkin gerceklesmesi icin ileti alicinin
dikkatini ¢ekecek nitelikte olusturulmali ve sunumu yapilmalidir, seklinde ifade etmistir. Ciinkii
iletinin olusturulma ve ifade edilme bigimi ikna iletisiminin 6nemini belirler.

Okurunu kendi diislincesine katilmaya ikna etmek igin ¢abalayan bir yazi, ikna edici yaz1 olarak
kabul edilebilir. Cesitli metin tiirlerinde ikna edici anlatima yer verildigi goriilmektedir. Ikna edici
anlatimlara el ilan1, makale, reklam, deneme, kitap raporlar1 gibi tiirlerde rastlanilmaktadir (Onal,
2020). Ikna edici yazilarin odaklandigi asil nokta okurunu ikna etmektir. Ikna edici yazilarda
diisiincelerin tiirlii olgusal bilgiyle desteklenmesi gerekmektedir. Hedeflenen kitleyi kendi
diisiincelerine ikna edebilme basarili olsun ya da olmasin, okuyucu islenen konu hakkinda cesitli
bilgilere sahip olacaktir (Labrecque ve Fernandes, 2006).

Alan yazinda da ikna iizerine cesitli ¢alismalar mevcuttur. Deniz ve Tarak¢i'min (2019) “ikna
Teknikleri Acisindan Nutuk”, Kara ve Emirhan (2023) “ikna Teknikleri Agisindan Cocuk
Dergileri: Mavi Kirlangig ve Dama Dama PTT Cocuk Dergisi” bu ¢aligmalara 6rnek gosterilebilir.
S6z edilen calismalarin ortak noktasi verilen eserlerde ikna tekniklerine ne oranda rastlanildigidir.
Deniz ve Tarakg1 (2019) Mustafa Kemal Atatiirk’lin eseri olan Nutuk iizerinde ikna tekniklerinin
hangilerinin bulundugunu belirli 76 ikna tekniginin listelendigi bir form {izerinden analiz ederek
caligmalarin1 tamamlamislardir. Kara ve Emirhan (2023) ise; ele aldiklar1 Mavi Kirlangig ve Dama
Dama PTT Cocuk dergileri iizerinden c¢alismalarini yiiriitmiislerdir. Kara ve Emirhan (2023) s6z
konusu dergilerde ¢ocuklarin duygu ve diisiincelerini etkileyen ikna teklerinin neler oldugunu 88
ikna tekniginden olusan liste kullanarak tespit etmiglerdir.

Tiirk edebiyati icin bilyiik 6nem arz eden Dede Korkut Oykiileri alanda farkli ¢alismalara konu
olmustur. Ornegin ¢ocuk egitimi, degerler egitimi, séz varlign daha da birgok bashga yer
verilmektedir. Bunlardan biri de ana dili 6gretimindeki yeridir. Ulkemizde ana dilimizin temel
becerilerini kazandirma sorumlulugu ise Tiirkge Ogretimine verilmistir. Tiirkge 0gretiminde bu
becerilerin kazandirilmasi metinler araciligi ile yapilmaktadir. Cesitli ¢alismalar ile Dede Korkut
Oykiileri’nin Tiirkge ogretimindeki yeri incelenmistir. Ozbay ve Karakus (2016) “Dede Korkut
Hikayeleri’nin Tiirkce Ogretimi ve Deger Aktarimi Agisindan Onemi”, Catal (2009) “ilkdgretim
Tiirk¢e Derslerinde Dede Korkut Hikayeleri’nin Degerlendirilmesi”, Demlr Atalay (2016), Tiirkce
Egitiminde Dede Korkut Hikayeleri’nin Karakter Egitiminde Kullanimi: Caligma Yapraklar1” adl
incelemeleri ile Tiirkge egitiminde Dede Korkut Oykiileri’nin yerini ve 6nemini ele aldiklari
goriilmektedir. S6z konusu calismalarda, Dede Korkut Opykiileri’nin Tiirkce egitimine
katkilarindan bahsedilmis, dilin kiltiiriin aktariminda biiyiilk yeri oldugu ve Dede Korkut
Oykiileri’nin Tiirk kiiltiiriinii yansitan eserler arasinda biiyiik éneme sahip oldugu vurgulanmistir.
Bu ¢alismada ise Dede Korkut Oykiileri'nde okuyucuyu ikna etme tekniklerinin neler oldugu
aragtirlmistir. Bu amag dogrultusunda Dede Korkut Oykiileri'nde bulunan 12 dykiide ve alana
yeni c¢aligmalarla eklenmis 13. 6ykiide bulunan ikna etme teknikleri incelenmis, Tirk edebiyati
acisindan biiylik 6nem arz eden bu Oykiilerin okurunu ikna agisindan nasil etkiledigi alana
kazandirilmaya ¢alisilmis ve ana dili 6gretimi agisindan 6nemi vurgulanmustir.
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Dilin Temel islevleri

Dil temelde, kisiler arasindaki etkilesimi olusturma ve anlami insa ederek paylasma ozelligi
tasimaktadir. Tesekkiir etmek, 6ziir dilemek, amag belirtmek, yalvarmak, yonlendirmek pazarlik
etmek, inandirmak gibi dil islevleri, iletisimin alt boliimlerini olusturur. Yasantimizda kisiler
birtakim amaglarla ikna edici iletiler verme ihtiyact duymakta, bunun yaninda gerek sosyal
hayatlarinda gerek farkli iletisim ortamlarinda her giin ikna etme amaciyla olusturulmus dilsel
kodlamalara ya da s6zbilimsel araclarla kars1 karstya birakilmaktadir. Dili edinmek, 6ziinde farkli
islevleri sergilemek anlamina geldiginden iletisimsel yaklasimda 6nce dilin tasimakta oldugu
islevler acik hale getirilmeli, sonrasinda bu islevleri odak alan egitim sunulmalidir (Deniz ve
Cekici, 2021). Bu baglamda kisilerin ikna siirecinde pasif bir yerde olmamasi igin ikna edici
anlatimda alic1 ve ifade edici dil gelisimi ile ilgili calismalara ana dil egitimi igerisinde yer
verilmesi onem arz etmektedir. ikna etmeyi iletisimsel yoniiyle konu alan yaklagimlara gére ikna,
dilin ve iletisim kurmanin bir islevi olmaktan ziyade iletisimin kendisi olarak adlandirilmustir.
Ozodasik (2012) yaptig1 calismasinda ikna etmek igin kurulan iletisimin dgelerini kaynak, ileti,
kanal ve alic1 olarak belirtmistir. iletisim sirasinda insan bazen kaynak bazen alict konumunda yer
alabilir. Alan yazininda dil islevleri ile adi en ¢ok anilan Roman Jakobson’dur. Jakobson dilin
islevlerini agiklayabilmek icin dncelikle iletisimin kurucu dgelerine deginmektedir. Iletisimde yer
verilen alt1 6geyi; gonderici, alicy, ileti, baglam, kanal ve kod olarak belirtmistir (Jakobson, 1960).

Jakobson’un belirttigi bu alt1 6ge, dilin islevlerinden hangisini biinyesinde barindigini belirtmekte
onemli bir rol icermektedir. Jakobson (1960) dilin farkli bir islevinin belirlenmesinde bu alt1 6geye
ayr1 gorev diismekte oldugunu belirtmektedir. Yani iletisimin bilesenleri ile dilin islevleri arasinda
bir belirlenme iliskisi mevcuttur. Bugiin de alan yazininda genel geger olarak kabul edilen
Jakobson tarafindan belirlenen dilin alt1 temel islevi bulunmaktadir (Huber, 2008). Bu alt1 temel

isleve Sekil 1’de yer verilmistir.

Dilin
Temel

Gondergesel
islev

islevleri

Sekil 1. Jakobson’a Gore Dilin Temel Islevleri

Duygusal Islev: Belirlenmis olan bir duygunun gonderici tarafindan alicida bir izlenim olusturmasi
olarak ifade edilmektedir. Unlemler ve iinlem ciimlelerinin kullanimi ile beraber iiziintii, diis
kirikligi, 6tke, seving vb. duygularin anlatilmasinda kullanilan islevdir (Toklu, 2011).

Siirsel Islev: Siirsel islevin yalnizca siir tiirii ile simrlandirilmamasi gerekir. Sozel etkinliklerin
hepsinde siirsel islev ile karsilasilabilir. Siirsel islevin bulundugu bildirilerde genel olarak
aliterasyon, sozciik tekrarlanmasindan, uyaktan, alisik olmadigimiz cesitli bagdastirmalardan,
sozciiklerin, dizimlerin ve anlamlarin sapmalarindan faydalanilmaktadir (Toklu, 2011).

Copyright © 2024- https://dergipark.org.tr/tr/pub/tsadergisi ISSN: 1301-370X



https://dergipark.org.tr/tr/pub/tsadergisi

Dede Korkut Oykiileri nde Kullanilan “ikna etme” teknikleri... 221

Iliski Islevi: Tletisim siirecinde; iletisimin kurulmasi, devam ettirilmesi ya da kesilmesi i¢in alicinin
ilgisini ¢ekmek ya da ilgisini onaylamak adina kullanilan dilsel ifadelerin olusturdugu kanala
yonelik bir dil iglevidir.

Ustdilsel Islev: Bu islev, gonderici ve alicinin iletisim esnasinda ayni kodu kullaniyor olup
olmadiklarina veya ayni koddan benzer anlamlari ¢ikarip ¢ikarmadiklari kontrol edildiginde
meydana ¢ikmaktadir. Kodu dikkate alan bir islevdir.

Gondergesel Islev: Tsaret edici veya bilissel islev olarak da isimler verilmektedir. Baglama dairdir,
baglam burada diinya olarak ifade edilmektedir. Tiim nesne, kisi, varlik, olgu, olay diinyasin
baglama dair dil kullanimini i¢ine almaktadir (Huber, 2008).

Cagri Islevi: Alictya yonelik bir islev olmakla beraber seslenmelerde yer bulur. Emir verirken,
yonlendirirken ve dikkat ¢gekmede dilin ¢agri islevine yer verilir. Bir kisiyi bir konuya inandirmay1
hedefleyen bildirilerde yer verilen bir islevdir (Toklu, 2011).

Jakobson kendinden &nce yapilmis calismalardan da faydalanarak diizenli bir dil islevleri
siniflandirilmast olusturmustur ve bu goriisleri giiniimiiz dil islevleri calismasinda dahi yer
almaktadir. Dil islevleri iizerine yapilan ¢aligmalar yalnizca Jakobson ile sinirli kalmamigtir. Ayni
donem igerisinde ¢aligmalarini siirdiiren M.A.K. Halliday’dir. Halliday ilk ¢aligmalarinda ii¢ temel
dil islevinden bahsederken daha sonraki ¢aligmalarinda yedi basliktan bahsetmektedir. Halliday
(1973) bu basliklar1 soyle siralamaktadir; dilin aragsal islevi, diizenleyici islevi, etkilesimsel islevi,
kisisel islevi, bulgusal islevi, diisleme islevi ve temsil iglevi bulunmaktadir.

Halliday’mn smiflandirmasi ile birlikte Austin ve Searle’iin gelistirdigi s6zeylem kurami dilin
islevleri aragtirmalarina yeni bir bakis kazandirmistir. Austin besli dil islevleri siniflamasi ile dilin
islevlerini belirtmektedir. Austin’in 6grencisi olan Searle hocasimin goriislerini elestirerek sz
edimleri kuramini gelistirip daha ayrintili dilin islevleri listesini olusturarak alana katkida
bulunmustur. Searle (2011), bes tiir dil islevinden bahsetmektedir. Bunlari; kesinleyiciler,
yonelticiler, sorumluluk yiikleyiciler, disavurucular ve beyanlar olarak smiflamaktadir. Searle
hocas1 Austin’in filleri sinifladigini elestirerek fiillerin sinirsiz islevlerinin de tanimlanabilecegini
belirtmistir.

Jon Blundel, Jonathan Higgens, Nigel Middlemis belirledikleri dil islevlerini “Function in
English”(1982) adli kitapta dort ana baglik altinda 140 dil islevi listelemislerdir. Blundel, Higgens
ve Middlemis (1982), dil islerinin basliklarini; temel islev birinci islev olarak ele alinmus, bilgisel
islev, tutumsal islev ve eylemsel islev ise ii¢ alt baslik seklinde ifade edilmistir. Dil islevleri ile
ilgili caligmalarin giiniimiize kadar devam ettigi ve hala devam etmekte oldugu alan yazininda
mevcuttur. Dil iglevleri listesinin olusturuldugu alan yazin incelendiginde ortaya ¢ikmaktadir. Bu
caligmalar arasina Avrupa Konseyinde yapilan c¢aligmalarda listelenmis olan dil islevleri de
girmektedir. Van Ek ve Trim’in (2001) de dil islevleri listesi incelendiginde Avrupa Konseyi
tarafindan ge¢mis yillardaki listelerle benzerlik oldugu ortaya konulmus ve 2001°de de tekrar alti
temel dil islevi bulunmaktadir. Bunlar;

a) Bilgiyi arastirma ve agiklama islevi

b) Tutumlar kesfetme ve ifade etme islevi

¢) Eylem planlarin1 yonetme ve karar verme (ikna etme) islevi

d) Sosyallesme islevi

e) Soylemi yapilandirma islevi

f) Iletisimi saglama alma ve telafi etme islevi olarak siralanmaktadir.

Deniz ve Cekici (2021), ¢alismalarinda dil islevlerini gosteren bir liste hazirladiklar: goriilmekte ve
bu liste incelendiginde ikna etme ve sosyallesme iglevleri arasinda yakindan bir iliski oldugu
goriilmektedir. Deniz ve Cekici (2021) ikna etme islevini 9 kategoride siralamaktadir: Talep etme/
isteme, Teklif etme/ Onerme, Yol gosterme, S6z/ giivence verme, Tehdit etme, Kabul etme/
onaylama, Reddetme, Kabul/ret konusunda tereddiit etme, Yasaklama olarak belirtmistir. Ayn1
zamanda ilk 3 kategorinin kendi igerinde alt islevleri oldugu da burada mevcuttur. Talep etme/
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isteme kategorisin alt islevleri: Rica etme, Emir/talimar verme, Siparis etme, Pazarlik etme,
Danisma/akil isteme, izin isteme, Acil durumlarda yardim isteme, Yalvarma, Dilenme, Dua
etmedir. Teklif etme/6nerme kategorisi alt islevleri: Yardim etmeyi teklif etme, Beraber bir sey
yapmayi teklif etme, ikram etme, Davet etmedir. Yol gdsterme kategorisinde ise alt islevler;
Tavsiye etme, Nasihat etme/0giit verme, Tesvik etme/ yiireklendirme, Uyarma/ikaz etmedir.
Ozetle dil islevleri iizerine yapilan ¢alismalar cok eskiye dayanmakla beraber giiniimiize kadar
gelmektedir. Insan dil aracilig1 ile dgrenirken, dgretirken, bilgi alisverisinde bulunurken, duygu ve
tutumlarini ifade ederken, karsisindakini bir diisiinceye inandirmaya calisirken, sosyal hayatinda
iletisim kurarken, iletisim sorunlarimi 6nlemek ve varsa yanlis anlamalari telafi etmek igin dilin
islevlerini kullanmaktadir. Dil islevleri iletisim siireci i¢inde ortaya ¢ikar ve s6z sirasinda tretilir.
Baska bir deyisle dil islevi iletisimin temelini olusturmaktadir.

Ikna Etme ve Teknikleri

Insan davramisinda degisiklik yapabilmek icin ©Oncelikle insani anlamak gerekir. Insani
anlayabilmek icin gelistirilen alan ise psikoloji bilimidir. Cialdini, Iknanin Psikolojisi (2006) ve
Insanlar1 Etkileme Yollar1 (2006) ad1 ile Tiirkceye gevrilen eserlerinde, insanm davranislarinda
yonlendirme yapabilmek i¢in temelde bulunan psikolojik etmenleri, yani birisinin baska bir kiside
isteklerine evet demesinin nedenlerini arastirmis ve uyma psikolojisini destekleyen ikna etme
tekniklerini ortaya koymaya calismustir. Ug y1l siirmiis olan arastirma sonucu profesyonel etkileyici
kisilerin kullanmig oldugu binlerce taktik icerisinden alti temel sinifta toplamistir. Bunlar;
karsilikta bulunma, tutarlilik (aldanmiglik), toplumsal kanit, sevgi, otorite, kitlik (azlik)dir. Bu
ilkelere ek olarak Hogan (2007) calismasinda karsitlik ilkesini eklemistir. Temel kaynaklarda ikna
ile ilgili yer verilen bu ilkelere uzlagsma prensibi de eklenmistir (Rinke, 2003). Cialdini, Hogan ve
Rinke’nin kiginin davraniglarinda degisiklik olusturmak igin psikolojik etkilere dayandirarak
olusturdugu bu ilkeler, ikna etmek icin kullanilan bir¢ok teknigin temelini olusturmaktadir.

Iletisimin bir parcast olan ikna; duruma, amaca, zamana, aliciya, mekana, iletiye ve ikna
basamaklarina gore verilen ilkeler altinda degisik ikna teknikleri kullanilir. fletisim becerisi bu
tekniklerin kullaniminda biiyiik etkiye sahiptir. Ikna edici iletisimde cesitli bircok teknige yer
verilmektedir. Hogan (2007), Hogan ve Speakman (2012) iki kitapta, iletisimde ikna edici
caligmalart inceleyerek bu ¢alismalarda yer verilmis olan ikna teklerini derlemislerdir. Bunlara
ornek olarak;

*Uyum saglayin

*Taklit edilmeye yoneltecek girisimlerde bulunun

*Hediye verin

*Kusurlarinizi itiraf etmekten ¢ekinmeyin

*Yardimci ve paylasimcet olun

*Karsinizdakilere saygi gosterin

*Net ve kesin ifadeler kullanin vb. gibi bir¢ok genel teknikler sunulmaktadir.

Bu genel ikna tekniklere ilave olarak Hale ve Whitlam (1997) Rocha (2003: akt. Karadogan, 2003)
tarafindan uygulamalari ile verilmis olan ikna teknikleri de bulunmaktadir. Bunlara 6rnek olarak
ise;

*Mesajlarinizi belirli araliklarla tekrar edin

*Kazanacaklan seyler konusunda olumlu hayaller kurmalarini saglayin
*Karsinizdaki kigiye kendi fikir ve degerlerinizin ayni yonde oldugunu belirtin
*Konuyla ilgili kisisel diisiince ve tecriibelerinizi anlatin

*Once kendinize giivenin

*Konugmalarinizi ilgi ¢ekici hale getirin vb. gibi ikna edici tekniklere yer verilmistir.
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Verilen bu tekniklerin ilgili olduklari alanlara gore degisiklik gostererek kullanildigi alan yazininda
yapilan ¢aligmalarda mevcuttur.

Tiirkce Ogretim Programlarinda ikna Etme

Etkili iletisimin vazgeg¢ilmez bir unsuru olan ikna, Tiirk¢e 6gretim programinda da yerini almistir.
Ikna sozlii ve yazili anlatim ¢alismalarina katki saglamaktadir. Deniz (2007)’e gore, ikna etmenin
amact egitimde Ogrencilerin orta seviyede ve uzun siireli olarak ikna edilmesidir boylelikle
Ogreneni hayata hazirlamaktir. Temel becerilerden olan konusma ve yazma karsidaki hedef kitleye
duygu, diisiince vb. anlatimi igin kullanilmaktadir. Iki temel becerinin kazanimlarina milli egitim
miifredatinda yer verilmistir.

Tiirk¢e dersinin temel beceri alanlarindan biri olan konusma; kiginin diisiince, duygu ve arzularini
anlagilir bir sekilde sozlii olarak ifade etmesidir. Sozli iletisim kurmanin temelini konusma ve
dinleme becerileri olusturmaktadir. Tiirk¢e dersleri, temel egitimden baglayarak konusma becerisi
etkinlikleri iginde ikna etme becerisinin gelismesine de odaklanmaktadir. Tiirkge Dersi Ogretim
Programi’nda ikna edici konusma; dikkat ¢ekme, anlamay1 saglama, inandirma, tekrarlama ve
isteneni agiklama asamalarindan olusan bir konusma stratejisi/teknigi olarak tanimlanmaktadir.
2009 programinda 3, 4 ve 5. siniflarin konugma 6grenme alaninda ‘ikna edici konusur’ kazanimi
tiir, yontem ve tekniklere uygun olarak konugma altinda yer verilmistir (MEB, 2009). 2018 1-8
Tiirke Ogretim Programi’nda ise konusma kazanimlarindan ‘konusma stratejilerini uygular’
kazanimi ile giidiimlii, yaratici, ikna etme, empati kurma, tartisma ve elestirel konusma gibi
yontem ve tekniklerinin kullanilmasi ile ikna etme becerisine katki saglanir (MEB, 2018).

Tiirkce dersinin temel becerilerinden olan yazma becerisinde ise ikna etme yine yazma yontem,
teknigi olarak ele alinmistir. 2009 Tiirkce Ogretim Programi’nda 3, 4 ve 5. siniflarin dgrenme alani
olan yazma tiir, yontem ve tekniklere uygun olarak ‘ikna edici yazilar yazar’ kazanimina yer
verilmigtir (MEB, 2009). Her sinifa ait ikna etme {izerine etkinlik 6rne§i yazma becerisi i¢in
verilirken konusma becerisi icin etkinlik 6rnegine programda yer verilmemektedir. Ilkdgretimin
ikinci kademesi egitim Ogretim programi incelendiginde ikna edici yazma konusunda yeterli
olmadig1 goriilmektedir.

Tiirkge Dersi Ogretim Programu incelendiginde ikna edici metin tiirii olarak da gerekli énemin
verilmedigi goriilmektedir. Bir¢ok iilkenin ana dil 6gretim programina bakildiginda ikna edici
yazmaya yer verilirken iilkemizde aym degeri gérmedigi goriilmektedir. incelenen ¢alismalarda
(Okur, Stgimlii, Gocen, 2013) baska egitim sistemleri i¢inde (Avusturalya) ikna etme bir metin
tirii olarak belirtilirken Tiirkge egitim- Ogretim programi igerinde metin tiirli olarak yer
almamaktadir. Ozetle MEB 2005 Tiirkge Dersi Ogretim Programi’nda (1-5. smmflar) iigiincii
siniftan itibaren “ikna edici konusma yapar” ve “ikna edici yazilar yazar” kazanimlarina yer
verilmistir. Giincel olan 2019 programinda ise ikna edici konugma yalnizca konusma stratejisi
halinde sekizinci simif seviyesinde karsimiza gelir. Ikna edici yazmaya 2019 programinda yer
verilen bir kazanim olmadig1 gibi ikna edici yazma igin bir vurgulamada da bulunmamaktadir. ikna
edici konusmalara, yazmalara ve metinlere diger {ilkelerde verilen 6nem g6z oniine alindiginda,
Tiirkge Ogretimi programinda ikna edici becerilere daha ¢ok vurgu yapilmasi gerektigi
sOylenilebilir.

Dede Korkut Oykiileri ve Egitimsel Degeri

Her toplulugun kendisi ile biitiinlestigi, kiiltiirel ve milll yapisin1 yansitmakta olan eserleri
mevcuttur. Bu eserlerde halkbilimi, tarih, sosyoloji, cografya, etnografya, dil gibi degisik alanlarla
ilgili kiltlirel yansilar ve bilgilere yer verilmektedir. Tiirk kiiltiiriiniin bu 6zelliklerini iginde
bulunduran eserlerinden biri de Dede Korkut Oykiileri’dir. Sozlii kiiltiir zamaninda dilden dile
aktarilan sonrasinda ise yaziya gegirilen bu eser igerik ve dil agisindan edebiyatimizin degerli bir
parcasidir.

Dede Korkut Oykiileri’nin yazili olan niishasindan baska sézlii olarak giiniimiize kadar aktarilan
varyantlar1 da bulunmaktadir (Gokyay, 1973). Bey Boyrek ismi ile bilinen Bamsi Beyrek ile Bam
Cicek Boyu ve Deli Dumrul Boyu sézlii varyantlar arasindadir. Dede Korkut Oykiileri, 12 dykiiden
olusmaktadir ve Oykiilerden Once bir mukaddime ile baglangic yapmaktadir. Yapilan son
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arastirmalara goére Bursa Niishasi olarak yeni varyantin bulunmasi ile 13. 6ykii bu dykiiler arasina
dahil olmustur. Bu 6ykiiler;

Mukaddime

1. Dirse Han Oglu Boga¢ Han
Salur Kazan’in Evinin Yagmalandig1
Kam Biire Bey’in Oglu Bamsi1 Beyrek
Kazan Bey Oglu Uruz Bey’in Esir Oldugu
Duha Koca Oglu Deli Dumrul
Kanli Koca Oglu Kan Tural
Kazilik Koca Oglu Yigenek
Basat’in Tepegoz’ii Oldiirdiigii

© o N o a bk~ 0N

Begil Oglu Emren

[E=N
o

. Usun Koca Oglu Segrek

[
[E=Y

. Salur Kazan’1in Esir Olup Uruz’un Cikardig1

=
N

. I¢ Oguz’a Dis Oguz Asi Olup Beyrek’in Oldiigii
13. Salur Kazan’in Yedi Basl Ejderhay: Oldiirmesi, olarak yer almaktadir.

Dede Korkut Oykiileri egitimde kiiltiirel gelisime, dil gelisimine, sosyal gelisime ve tarih bilgisinin
gelisimine katki saglamaktadir. Tiirk kiiltiir diinyasinin 6nemli yapitlarindan biri olan Dede Korkut
Oykiileri; dilden edebiyata, tarihten cografyaya, gelenek gérenekten atasdzlerine bircok alana
kaynak gosterilebiliyor olmasi, yapita ¢ok biiyiik deger kazandirmaktadir (Karasah, 2006). Ergin
(2003) ise Folklor arastirmacisi olan Fuat Kopriili’niin “Biitiin Tiirk edebiyatini terazinin bir
goziine, ‘Dede Korkut Opykiilerini’ diger goziine koysaniz yine Dede Korkut agir basar.”
diisiincesine katildigim belirterek Dede Korkut Oykiileri’nin edebiyatimizdaki degerine dikkat
cekmistir.

Egitim programlarinda Dede Korkut Oykiileri, edebi, tarihi ve kiiltiirel degerleri akseden milli bir
destan niteligi tasimakta ve 6zellikle rol model olacak kisileri, kahramanlar araciligi ile pek ¢ok
kiiltiirel degerin nakledilmesinde kullanilabilecek yeterliktedir (Yalgin ve Sengiil, 2004). Ergin’in
(1989) Dede Korkut Oykiileri i¢in sdylediklerinden yola ¢ikarak Dede Korkut Oykiileri cocuklarin
Tirk milletinin ruhunu ve kafa yapisini tanimasini saglayacak yapida bir eser oldugu iddia
edilebilir. Tiirk mitolojisi acisindan Dede Korkut Oykiileri ise Tiirk ulusunun gegmisini agiklayan
ve gelecek icin ideal insan tiplerini sunan bir tore kitabidir. Toplum icin 6rnek gosterilen bu
kahramanlarin yasadiklarini belirleyen ve agiklayan Tiirk toresidir (Duymaz, 2000).

Toplumlarda egitimin temel gorevlerinden biri, toplum mirasi olan kiiltliriin devamliligini
saglamaktir. Bu mirasin her neslin kiiltiir rezervi siirecini 6nceki neslin biraktigi yerden teslim alip
siirdiirebilmesi ve o toplumun degerlerinin yetisen nesle dgretilmesi yolu ile gerceklestirebilmesi
icin (Baydar, 2009) Dede Korkut Oykiileri gibi eserlerin egitimde kullanilmasinin ¢ok biiyiik dnem
tasir. Dede Korkut Oykiileri’nin yiizyillarca siiredir deger ve kiiltiir tastyicis1 olarak goriilmesi
egitim ogretim ortamlarinda da yararlamlmasi gerekliligini beraberinde getirmistir. Ogretim
etkinliklerinin metinlerden hareketle gergeklestigi Tirkge derslerinde ozellikle bu Oykiilerin
kullanilmas1 deger egitimi ve kiiltiirel aktarim acisindan gerekli goriilmektedir. Tiirkge dersi
Ogretim programinda belirtilen milli ve manevi degerlerin kazandirilmasina dair genel amaclarin
ve Ortiik kazanimlarin yerine getirilebilmesi Dede Korkut Oykiileri ile gergeklestirilebilir.
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YONTEM
Arastirma Modeli

Bu calisma nitel bir arastirma oOzelligi tasimaktadir. Verilerin toplanmasi nitel arastirma
yontemlerinden dokiiman incelenmesi teknigi ile gergeklestirilmistir. Dokiiman incelenmesi,
arastirmast hedeflenmekte olan olgu ya da olgulara iligskin bilgi iceren yazili arag gereglerin
¢oziimlenmesini kapsamaktadir (Yildirrm ve Simsek, 2013). Buna gore Dede Korkut Oykiileri
arastirmanin hedefi dogrultusunda ele alinan ikna teknikleri bakimindan taranmig, dokiiman
incelenmesi niteliklerine gore toplanan veriler diizenlenmistir.

Veri Toplama

Arastirma verilerinin toplanmasinda bir 6l¢iin olugmasini saglamak i¢in Deniz ve Tarakgi (2019)
tarafindan gelistirilmis olan ikna teknikleri formu kullanilmistir. Formda 76 ikna teknigine yer
verilmistir. Arastirmanin amacina ydnelik olarak bu form Dede Korkut Oykiileri’nde bulunan ikna
tekniklerinin genel goriiniimiiniin sistematik olarak kaydedilmesine fayda saglamistir.

Veri Analizi

Arastirmada nitel veri analizlerinden dokiiman incelemenin igerik analizi tekniginden
faydalanilmistir. Arastirmada kullanilan 76 ikna tekniginden olusan formda her teknik bir temay1
karsilamaktadir ve Dede Korkut Oykiileri bu temalar dogrultusunda taranmustir. Tarama sirasinda
Oykiilerde yer alan her bulgu ilgili oldugu temanimn altina bir kod olarak yazilmistir. Tarama
sonucunda elde edilen her bir teknigin ilgili temanin altina yazilmast ile Dede Korkut Oykiileri’nde
yer alan ikna tekniklerinin genel goriiniimiine erigilmistir.

BULGULAR ve YORUMLAR

Dede Korkut Oykiileri'nde arastirmada konu olan 76 ikna tekniginden 41°i kullanilmistir. Dede
Korkut Oykiileri’nde yer alan ikna etme tekniklerinin genel goriiniimii Tablo 1’°de verilmistir.

Tablo 1. Dede Korkut Oykiileri ndeki ikna etme tekniklerinin genel gériiniimii

Sira No Teknigin Adi Var Yok
1 Bilimsel Kanit *
2 Duygusal Kanit *

3 Ahlaki Kanit *

4 Uyum *

5 Empati Kurma *

6 Hediye Vererek Ortaklik Kurma *

7 Kusur, Hata Belirtme *

8 Zayif ve Insani Yoniinii Belirtme *
9 Yardimci ve Paylagimci Olma *

10 Az S6z Verip Cok Is Yapma *
11 Ortak Diisman, Ortak Sorun Yaratma *

12 Iddia ve Bilgilerle Sasirtma *
13 Saygi Gosterme *

14 Insanlara Onlara Benzeyen Insanlarin Hikdyesini Anlatma *
15 Kendi Hayatindan Hikayeler Anlatma, Ornekler Verme *

16 Algak Goniillii Olma *
17 Net ve Kesin ifadeler Kullanma *
18 Hizli, Kolay ve Iyi Céziimler Ureterek Uygulama *

19 So6zde Sorular Sorma *
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20 Karsisindakinin Deger, htiyac, Tutumlarini ve Onu Motive Edecek  *
Unsurlar1 Bilme

21 Kithik *

22 Tutarlilik *

23 Bilinmeyeni Bilinenle Baglant1 Kurarak Anlatma *

24 Konuyu Daha Onceki Konularla Iliskilendirme

25 Aktarilan Bilginin Giinliik Yasamda Nasil, Nerede Kullanilacagini
Belirtme

26 Anlatilan1 Giincel Bir Konuyla Iligkilendirme

27 Mesajda Zitliklardan Yararlanma

28 Karsidakine Bir Grubun Pargas1 Oldugunu Hissettirme *

29 Sosyal Kanit *

30 Sonuca Odaklanip Kafada Canlandirma *

31 Once Amaci, Sonra Amaca Gétiirecek Plani Belirleme *

32 Planladiklariyla {lgili Olumlu Beklenti Iginde Olma *

33 Engeller Karsisinda Hedefi Degistirmeden Farkli Yollar Kullanma *

34 Sec¢enek Sinirlama *

35 Uclii Yapilar *

36 Karsidakine Olumlu Is Yaptirip Onu Siirece Katma *

37 Sebep Cilimleleri Kullanma *

38 Rica, Nezaket ve Tesekkiir ifadeleri Kullanma *

39 “Bildiginiz gibi” Ifadesini Kullanma *

40 Hirsli Olma *

41 Iyilik Yapip Kendine Borglu Hissettirme *

42 Kazanacaklar1 Konusunda Olumlu Hayaller Kurdurma *

43 Tekrar *

44 Ozet *

45 Sorulara Yeterince Agiklayici Cevap Verme

46 Karsidakinin Soru Sormasina Firsat Verme

47 Ovgii

48 Beklenen Davranislar Konusunda Agiklama ve Tarif Verme *

49 Korku Cekiciligi *

50 Karsisindakinin  Ogrenme Kanalim Tespit Edip Buna Gore *
Konusma

51 Demagoji Yapma (Muglak Konusma) *

52 Miizik *

53 Kanitlarin Kimseyi Yanildigin1 Kabul Etmek Zorunda Birakmamasi *

54 Once Duyguya Sonra Mantiga Seslenme *

55 Kanitlarin Kesinlige Dayanmasi *

56 Zamani Dikkatli Kullanarak Kisilerin Sabirlarin1 Zorlamama *

57 Kisinin, ikna Etmek Istedigi Konuyla Ilgili Kendine Giiveninin Tam *
Olmasi

58 Rahatca Anlasilabilir Climleler Kurma *

59 Anlami Agikca Verebilecek Kelimeler Kullanma *

60 Kisisel Ifadeler Yerine Genel Ifadeler Kullanma

61 Konusmaya Baslarken Elestiri, Emir Kullanmama

62 Hazirlik Yapma
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63 Konusma Planin1 Belirtme *
64 Farkl1 ve Zengin Materyaller Kullanma *
65 Geri Bildirim Alma *
66 Karsidakini Kii¢iik Diisiiriicii S6zler Kullanmama *
67 Merak Uyandirma *
68 Anlatilan Konuyla lgili Dinleyicilerin Harekete Gegmeye Istekli *
Olmasini Saglama
69 Giivenilir Olma *
70 Kendine Giivenme *
71 Diirtistliik *
72 Samimiyet *
73 Aciklik *
74 Birikim *
75 Dedikodu Yapmama *
76 Alaninda Uzman Olma *

Aragtirmanin  bu kismunda, ¢alismanin bulgularmi  somutlastirmak amaciyla Dede Korkut
Oykiileri’nde var oldugu tespit edilen bazi ikna etme tekniklerinin dilsel goriiniimlerine yer
verilmistir.

Duygusal Kamt

Davranislarin ve diisiincelerin bazilarinin altinda duygular vardir. Bunun i¢in iletisimde ikna
etmede ise kosulan kanit tiirlerinden biri duygusal kanittir. ikna edici iletisimde vericinin, iletisine
duygusal ifadeler katmasi aliciy1 etkilemektedir (Can, 1991). Cogu kisinin tutumunu belirleyen
etkenler, mantik ve akildan cok, sahsi ve duygusal (kizginlik, seving, cesaret, namus vb.)
faktorlerdir (Kirschner, 1994). Bu nedenle duysal kanitlara yer verme insanlar1 ikna ederken
kullanilan bir yoldur. Dede Korkut Oykiileri'nde de bircok kistmda duygusal kanitlara yer
verilmektedir:

Bay Biire Bey dedi: Han Kazan, nice aglamayayim, nice doviinmeyeyim, oguldan
nasibim yok, kardesten kaderim yok. Allah Teala beni lanetlemistir. Beyler, tacim,
tahtim i¢in aglarim. Bir giin gelecek diisiip Olecegim, yerimde yurdumda kimse
kalmayacak dedi.

Kazan dedi: Maksudun bu mudur?

Bay Biire Bey dedi: Beli, budur. Benim de oglum olsa Han Bayindir’in karsisina
gecse dursa, kulluk eylese, ben de baksam sevinsem, kivansam, giivensem dedi.

Boyle deyince Biiyiik Oguz beyleri yiizlerini goge cevirdiler, el kaldirip dua eylediler.
Allah Teala sana bir ogul versin dediler. O zamanda beylerin alkis1 alkis, kargis1 kargis
idi. Dualar1 kabul olurdu (Cakan, 2023-Kam Biire Bey’in Oglu Bams1 Beyrek s. 43-
44).

Ahlaki Kanit

Toplum geleneginin ve din kurallarmin kisiler {izerinde biraktig1 etki ile gerceklestirilen ikna etme
teknigi ise ahlaki kanittir. Insanlar mevcut olan inanglarina kars1 6ne siiriilen goriislere aninda tepki
verirler (Hogan ve Speakman, 2012). Toplum igerisinde yer verilen konukseverlik, biiyiige saygi
vb. gibi gelencksel durumlarda ahlaki kanit teknigi igerisinde yer almaktadir. Dede Korkut
Oykiileri’nde din ile ilgili ve toplumsal geleneklerle ilgili durumlarla siklikla karsilasilmaktadir:

Uruz der:

Bu ne s6zdiir?
Sakin kadin ana benim {izerime gelmeyesin

Copyright © 2024- https://dergipark.org.tr/tr/pub/tsadergisi ISSN: 1301-370X



https://dergipark.org.tr/tr/pub/tsadergisi

228 Halil Erdem COCUK & Helime KILICLI

Benim i¢in aglamayasin

Ko beni kadin ana ¢engele vursunlar

Ko betimden ¢eksinler

Kara kavurma etsinler

Kirk bey kizinin 6niine iletsinler

Onlar bir yediginde sen iki ye

Seni kafirler bilmesinler, duymasinlar

Ta ki sasi dinli kafirin désegine varmayasin
Kadehini sunmayasin

Atam Kazan’mn namusunu kirletmeyesin sakin dedi (Cakan, 2023-Salur Kazan’in
Evinin Yagmalandigi s.35).

Sen sag ol kadin ana, babam sag olsun
Bir benim gibi ogul bulunmaz mi olur dedi (Cakan, 2023-Salur Kazan’in Evinin
Yagmalandig s. 36).

Sosyal Kanit
Insan iginde bulundugu toplumun inanglarindan, degerlerinden, davranislarindan ve tutumlarindan
etkilenir, bu Ozellikleri kendi yasaminda da eyleme doéker. Sonu¢ olarak insanlar, toplumun
¢ogunluguna bakarak davranis gosterme yonelimindedir ve bu durum kisileri ikna edebilmede
sosyal kanit olarak ele alimr. Dede Korkut Oykiileri’nde de Tiirk boylarmin toplumsal yasantilari
aktarildig1 i¢in sosyal kanit ikna teknigi cogunlukla goriilmektedir:

Dedem Korkut gelsin, bu oglana ad koysun, yanina alip babasina varsin, babasindan

ogluna beylik istesin, taht aliversin dediler. Cagirdilar Dedem Korkut gelir oldu.

Oglan1 alip babasina vardi. Dede Korkut oglanin babasina séylemis, goérelim hanim ne

sOylemis.

Soyler:

Hey Dirse Han! Ogluna beylik ver, taht ver, erdemlidir

Boynu uzun bedevi at ver, biner olsun, hiinerlidir

Agilindan tiimen koyun ver bu oglana, sislik olsun, erdemlidir.

Develerden kizil deve ver bu oglana, yiikliik olsun, hiinerlidir

Altin bash otag ver bu oglana, golge olsun, erdemlidir

Omzu kuslu ciibbe ver bu oglana, giyer olsun, hiinerlidir

Bayindir Han’in ak meydaninda bu oglan cenk etmistir. Bir boga 6ldiirmiis senin

oglun, ad1 Boga¢ olsun. Adimi ben verdim, yasini Allah versin dedi (Cakan, 2023-

Dirse Han Oglu Boga¢ Han s.13).

Ortak Diisman, Ortak Sorun Yaratma

Ikna etme siirecinde kisilerin ortak noktalarinin bulunmasi ikna edilecek olan kisi iizerinde olumlu
etki olusturmakta ve ikna olma siirecini hizlandirmaktadir. Ortak bir diismana kars1 olmak ve ortak
bir sorunun ¢dziimii i¢in ikna edilme teknigi Dede Korkut Oykiileri icinde de mevcuttur:

Alt1 yiiz kafir dahi benim iizerime geldi. Iki kardesim sehit oldu. Ucg yiiz kafir
oldiirdiim, gaza eyledim. Semiz koyun, arik toklu senin kapindan kafirlere vermedim.
Ug yerden yaralandim, kara basim bunaldi, yalmz kaldim, sugum budur dedi (Cakan,
2023-Salur Kazan’in Evinin Yagmalandigi s.32).

Coban boyle deyince Kazan’a kahir geldi, ald1 yiiriiyliverdi. Coban dahi Kazan’in
ardindan yetisti. Kazan dondii bakti: Ogul ¢oban, nereye gidersin dedi.

Coban soOyledi: Agam Kazan sen evini almaya gidersin, ben de kardesimin kanini
almaya giderim dedi.

Boyle deyince Kazan soyledi: Ogul Coban Karnim agtir, hi¢ nesnen var midir yemeye
dedi.
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Coban sdyledi: Beli agam Kazan, geceden bir kuzu pisirmistim, gel bu aga¢ dibine
inelim, yiyelim dedi. Indiler ¢oban dagarcigi ¢ikardi, yediler (Cakan, 2023-Salur
Kazan’m Evinin Yagmalandigi s.33).

Bu sirada, Kazan’in askerleri arasinda olan Lala Kilbas adindaki Kazan’in Lalasi isitti
ki, Kazan yalniz basina av yerinde kalmig. Bunu 6grenir 6grenmez yerinde duramadi,
Kazan’in ardinca gitti.

Kazan, ejderha ile doviismeye niyetlendi. Tam bu sirada doniip, arkasina bakti. Lala
Kilbas’1 arkasi sira hazir gordii. Lalasi ile goriigiip onun fikrini sordu:

“Canim Lala, bu tepe gibi yatan ejderhay1 goriir miisiin? Bu ejderhanin iistiine varalim
m1, yoksa yan tarafindan sessizce savusup, kacalim m? Bu konudaki fikrin en iyisi
nedir?” (Ekici, 2019- Salur Kazan’mn Yedi Basli Ejderhay1 Oldiirmesi $.54-55).

Beklenen Davramslar Konusunda Aciklama ve Tarif Verme

Ikna etme siirecinde kisiler, kendisinden beklenen davranisi tamamen anlamak isterler. Nitekim
ortaya konulmasi istenilen davranigin acik bir sekilde tarif edilmesi kisinin zihninde olusacak
karmasikliklar1 onleyecektir. Dede Korkut Oykiileri’nde ikna edebilmede kullanilan, beklenilen
davranislarin agiklanmasi ve tarif edilmesi drnekleri de yer almaktadir:

Dirse Han’1n hatunu sdylemis, gorelim ne sdylemis.
Soyler:

Hey Dirse Han! Bana gazap etme

Incinip ac1 sézler sdyleme

Yerinden dogrulup kalk

Alaca ¢adirini yeryiiziine diktir

Attan aygir, deveden bugra, koyundan kog kestir.

I¢ Oguz’un D1s Oguz’un beylerini iistiine topla

Ag goriirsen doyur

Ciplak goriirsen donat

Bor¢luyu borcundan kurtar

Tepe gibi et y1g

Gol gibi kimiz sagdir

Ulu toy eyle, hacet dile

Ola ki bir agz1 dualimin dilegiyle

Tanr bize aslan gibi bir ogul vere

dedi. Dirse Han disi ehlinin soziiyle ulu toy eyledi, hacet diledi (Cakan, 2023-Dirse
Han Oglu Bogag¢ Han s. 11-12).

TARTISMA / SONUC ve ONERILER

Dede Korkut Oykiileri, Tiirk toplumunun iletisim becerisini Oguz toplulugu iizerinden anlatan bir
eserdir. Oykiilerin incelenmesi sonucunda goriilmektedir ki Tiirk toplumunun yasantis1 icerisinde
uyumlu olmanin biiyiik bir énemi bulunmaktadir. Ozellikle tore gibi gelenek ve goreneklerine
baglilik gosteren yasam seklinde uyum bu oOzelliklere uygun yasayarak saglanmaktadir. Bir
kahramanin davranigina karsilik diger bir kahramanin davranisi sekillenmekte bu durumda
iletisimdeki ikna teknikleri arasinda bulunan uyum ile ger¢eklesmektedir.

Oykiilerin akis bigimi karsilikli konusmalar seklinde ilerlemektedir. Kahramanlar birbirinin sdziinii
kesmeden dinlemekte, bu da iletisimde tartigmaya girmenin oniine ge¢mektedir. Zira tartismalarin
yasandig1 bir iletisim siirecinde iknanin gerceklesmesi miimkiin degildir. Ikna teknikleri icerisinde
kargidakinin soru sormasina firsat verme ve sorulara yeterince agiklayici cevap vermenin karsilikli
konugmalar ile saglandigi Oykiilerde goriilmektedir. Problemini dile getiren bir kahramanin, bu
sorunu ¢ozmesine yardimci olan diger bir kahramanla kurdugu iletisim siirecinde birbirini dinleme
ve birlikte ¢oziim lretmeleri Oykiilerin genelinde yer almaktadir. Bir problemi kabullenmek ve
onun ¢Oziim yollarin1 gdstermekte kullanilacak iletisim becerisi iknadir. Bu siire¢ igerisinde

Copyright © 2024- https://dergipark.org.tr/tr/pub/tsadergisi ISSN: 1301-370X



https://dergipark.org.tr/tr/pub/tsadergisi

230 Halil Erdem COCUK & Helime KILICLI

iknanin gergeklesmesi i¢in kusur ve hata belirtme, ortak sorun yaratma, yardimci ve paylasimci
olmak gibi teknikler ise kosulmaktadir.

Bu ¢alismada Dede Korkut Oykiileri’nde kullanilan ikna etme teknikleri tespit edilmistir. inceleme
sonucunda belirlenen formda bulunan 76 ikna tekniginden 41°nin kullanildigina erigilmistir. Dede
Korkut Oykiileri’nde siklikla rastlanan ikna teknikleri ise; ‘duygusal kanit’, ‘ahlaki kanit’, ‘sosyal
kanit’, ‘beklenen davramiglar konusunda, agiklama ve tarif verme’, ‘ortak diisman ortak sorun
yaratma’, ‘hediye vererek ortaklik kurma’, ‘s6zde sorular sorma’, ‘karsisindakinin deger, ihtiyagc,
tutumlarin1 ve onu motive edecek durumlar1 bilme’, ‘tekrar’, ‘kendine giivenme’ teknikleridir.
Dede Korkut Oykiileri’nde ikna teknikleri her dykiide ayni siklikla bulunmamaktadir. Oykiilerin
iceriklerine ve akiglarina gore kullanilan ikna teknikleri birbirinden farklilik gostermektedir.

Alanda yapilan diger calismalar incelendiginde Deniz ve Tarak¢i’nin (2019) “ikna Teknikleri
Agisindan Nutuk” caligmasinda kullanilan ikna teknikleri formu ile ¢alismada yararlanilan form
aynidir. Deniz ve Tarak¢i (2019) arastirmasi sonucunda Nutuk’ta formda bulunan 67 teknige
rastlanildigina, 5’inin hi¢ kullanilmamis olduguna, 4 teknikte de denilenin ziddi yapildigini
belirtmistir. Deniz ve Tarake1 (2019) Nutuk’un insanlar1 anlatilanlara inandirmak i¢in ikna edici bir
eser oldugunu ifade etmislerdir. Dede Korkut Oykiileri’nde ise 76 teknikten 41 teknigin bulundugu
goriilmektedir. Bu durumda metin tiirleri arasinda dilin ikna etme islevinin farklilik gosterdigi
sonucuna ulasildigini belirtmek miimkiindiir.

Kara ve Emirhan (2023) “Ikna Teknikleri A¢isindan Cocuk Dergileri: Mavi Kirlangic ve Dama
Dama PTT Cocuk Dergisi” ¢alismasinda 88 ikna tekniginin bulundugu bir formla arastirmalarini
gerceklestirdiklerini, Mavi Kirlangi¢ dergisinde bu tekniklerden 34’iine, Dama Dama PTT Cocuk
dergisinde ise 33 ikna tekniginin bulundugu sonucuna eristiklerini ifade etmislerdir. Calisma
kapsaminda incelenen dergilerde yer alan metinlerin ikna teknikleri agisindan ¢ocuklara uygun
oldugunu ifade etmislerdir (Kara ve Emirhan, 2023). Dede Korkut Oykiileri’nde de ikna teknikleri
acisindan ¢ocuga gorelik ele alindiginda verilen teknikler uygunluk gostermekte olup Oykiilerin
kok degerlerin ¢cocuklara aktariminda da rahatlikla kullanilabilecegi goriilmektedir.

Ozbay ve Karakus (2016) ¢alismalarinda Dede Korkut Oykiileri’nin okul ¢agmin her kademesine
gore seviyelendirilerek bilingli bir bicimde okutulmasi, bu metinler vasitasiyla milli ve manevi
degerlerimizin yeni nesillere aktarimin saglanmasi gerektigini ifade etmislerdir. Tiirkge
Ogretiminin bu aktarimin saglanmasindaki pay1 oldukga biiyliktiir. Tiirk¢e 6gretimi programinda da
ikna becerisine deginen kazanimlar bulunmakta ve ana dili 6gretiminde ikna tekniklerinin
kullannomima yer verildigi goriilmektedir. Metinler {izerinden saglanan Tiirk¢e Ogretiminde,
islenecek olan her bir metnin 6zenle segilmesi gerektigi goz onilinde bulundurulmalidir. Giinay
(2007) g¢alismasinda ikna edici bir metnin dil ve anlatiminin alict konumundaki kisiye hos gelecek
sekilde ifade edilmesi gerektigini belirtir. Dede Korkut Oykiileri de igerisinde bulunan cesitli ikna
tekniklerinin kazandirilmasi1 ve Tiirkge 6gretiminde ikna becerisinin gelisimi agisindan materyal
olarak kullanilabilir.
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Extended Abstract

Communication is fundamental to expressing our feelings, thoughts, desires, and needs, and understanding
those of others, with language being the primary tool facilitating this exchange. Language enables
individuals to articulate their observations, intentions, inquiries, and a myriad of other subjects both verbally
and in writing. To navigate the communication process permeating every facet of life, a deep understanding
of language functions is essential. The primary goal of communication is to influence the recipient's behavior
and attitudes, with a substantial portion of communication efforts centering on persuasion. Persuasion
unfolds within an interactive setting between two parties, such as a speaker and listener or a writer and
reader, where one individual aims to influence the other using specific linguistic strategies tailored to the
context. This interactive process of persuasion, rooted in ancient studies, continues to be a vibrant area of
research with contemporary relevance. Various persuasion techniques are employed by speakers and writers
to sway their audiences, evident in persuasive writing where the goal is to align the reader's views with the
writer's. Persuasive expression manifests across different text types, including genres like flyers, articles, and
advertising, highlighting its significance across diverse fields, including Turkish education. This research
delves into the persuasion techniques employed in Dede Korkut Stories, aiming to dissect their application
and contribution to Turkish language education. The study encompasses all 12 traditional stories and the
recently discovered 13th tale, seeking insights into the employed persuasion techniques, their linguistic
presentation, and educational value in teaching Turkish. Adopting a qualitative research methodology, data
were gathered through document analysis, a technique that examines written materials to uncover
information about the target phenomenon. To standardize data collection, a form listing 76 persuasion
techniques, developed by Deniz and Tarak¢i (2019) through extensive literature review, was utilized. This
approach facilitated a systematic examination of persuasion techniques within the stories, with each
identified technique classified under relevant themes as codes. Content analysis was employed to analyze the
findings, revealing that 41 of the 76 technigques were present in the stories. The study also highlights specific
linguistic examples of frequently encountered techniques, illustrating Dede Korkut Stories' potential as a
resource for exemplifying persuasion techniques. Dede Korkut Stories, celebrated for their profound impact
on Turkish literature, history, geography, and more, are recognized as vital components of Turkish cultural
heritage. Their longstanding status as bearers of values and culture underscores their importance in
educational settings, especially in Turkish language lessons centered on text-based teaching activities. The
incorporation of these stories not only facilitates the transfer of national and moral values, as outlined in the
Turkish language curriculum but also enhances the teaching of persuasion techniques and the development of
persuasive skills. Thus, Dede Korkut Stories serve as an invaluable tool for both cultural education and the
advancement of linguistic competencies in Turkish education.
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